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1. OKNO RABATY - SPRZEDAŻ  SAP BUSINESS ONE 

Aby otworzyć okno z listą rabatów należy w głównym menu SAP Business One wybrać kolejno: Gospodarka 

materiałowa => Cenniki => Rabaty – sprzedaż. 

 

Rysunek 1 - Menu główne SAP Business One 

 

 

Rysunek 2 – Rabaty - sprzedaż SAP Business One 
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Z poziomu okna użytkownik ma możliwość dodania oraz usunięcia rabatu. 

 

Rysunek 3 – Rabaty - sprzedaż SAP Business One 

Przy dodawaniu nowego rabatu pojawi się nowa pozycja na liście, która należy uzupełnić o wymagane dane, a 

następnie nacisnąć przycisk Aktualizuj. 

 

Rysunek 4 - Rabaty - sprzedaż SAP Business One 

 

Rabaty, które zostały przypisane do towaru są wyświetlane na pozycji towarów na Zleceniach sprzedaży. 

 

Rysunek 5 - Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

  

Klikając dwukrotnie na wartość w kolumnie Opis rabatów otworzy okno z rabatami, które są dostępne dla 

danego towaru. 
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Rysunek 6 - Rabaty dla towaru SAP Business One 

1.1 FILTROWANIE  

Dane z okna rabatów można filtrować po: 

1) Kod produktu 

2) Grupa produktów 

3) Kontrahent 

4) Grupa kontrahentów 

5) Grupa produktów 

6) Data od 

7) Data do 

 

 

Rysunek 7 - Rabaty - sprzedaż SAP Business One 

 

1.2 DOSTĘPNE KOLUMNY  

1) Typ rabatu – przyjmuje wartości: 

a) Sprzedaż – dla rabatów sprzedaży 

b) Zakup – dla rabatów zakupu 

2) Nazwa rabatu 

3) Opis – opis rabatu 

4) Grupa kontrahentów – grupa kontrahentów, do których jest przypisany rabat 

 

 

Rysunek 8 - Dane podstawowe partnera handlowego SAP Business One 

5) Kontrahent – kod kontrahenta, do którego jest przypisany rabat 

 

Rysunek 9 - Dane podstawowe partnera handlowego SAP Business One 

6) Grupa produktów – grupa produktów, do których jest dostępny rabat 
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Rysunek 10 - Dane podstawowe towaru SAP Business One 

7) Kod produktu – kod produktu, do którego jest dostępny rabat 

 

Rysunek 11 - Dane podstawowe towaru SAP Business One 

8) Typ wartości – przyjmuje wartości: 

a) pro - procent 

b) kwo - Kwota 

c) sql - SQL – pobiera wartości rabatów na podstawie wartości w kolumnie Warunek SQL 

9) Pomiń inne – 

a) Tak – na zleceniu sprzedaży do towaru jest przypisany tylko jeden rabat 

b) Nie – rabaty są ze sobą zsumowane lub mnożone w zależności od wartości w kolumnie Operacja 

10) Wartość – wartość rabatu, która może być wyrażona w procentach, kwocie lub wartością z warunku SQL  

11) Data od – data, od którego jest ważny rabat 

12) Data do – data, do którego jest ważny rabat 

13) Operacja – przyjmuje wartości: 

a) * - jeżeli towar posiada więcej niż jeden rabat to rabaty są przez siebie mnożone 

b) + - jeżeli towar posiada więcej niż jeden rabat to rabaty są zsumowane 

 

Rysunek 12 - Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

14) Warunek SQL – wartość wykorzystywana, gdy w kolumnie Typ wartości jest ustawiony na sql 
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